营运部发〔2013〕040号                         签发人：蒋玮

2013年12月中山中智销售激励方案细则

  一、活动目的
新品推广， 促进销售，提高中药养生意识。
二、活动门店
18家门店：旗舰店、光华店、光华村店、红星店、西部店、浆洗街店、大邑内蒙古大道店、邛崃中心店、双林店、华泰路店、府城路店、万科路店、崇州中心店、温江店、民丰大道店、十二桥店、都江堰中心店和五津西路店。
三、活动时间
2013年12月11日至2013年12月31日

 四、考核方案
    1、提成政策：按销售额8%提成，谁销售谁受益。请店长做好统计工作，营运部15天一次通报销量，活动结束后结算。
2、全员销售：门店所有人员（中药人员、成药人员、收银员、医生）。
3、对未完成保底任务的门店：完成率90%以下，罚款40元；完成率60%以下，罚款60元；完成率40&以下，罚款100元。对未完成片区保底任务的片长，罚款50元。
（任务考核：11月与本月一起拉通结算。请上月没完成任务的门店本月努力完成指标。）

 五、促销方案

1、买一瓶：8.8折，系统自动设置。

2、买组合套包8折（套包组合见下——七、中山中智破壁饮片组合销售套包），系统自动设置。
以上活动不重复享受及不参加其它活动（会员日活动），不再积分。

六、产品卖点：

	序号
	卖点
	描述

	1
	安全
	有重金属、农残、微生物等控制指标，不含硫磺，非常美观，彰显高端品位。

	2
	高效
	吸收利用率高，是常用饮片的3-5倍。

	3
	天然
	不添加，是原饮片全成分的成品。

	4
	便捷
	可直接冲服（温、冷开水均可），独立包装，携带方便。

	5
	优质
	高新技术产品，获多项国家发明专利，行业标准的制定者。

	6
	易存
	易于储存，不容易变质，和原饮片有本质的区别。

	7
	无糖
	糖尿病人均可饮用。


七、组合销售套包：

	效用
	组合品种
	一句话营销

	养生配方
	西洋参+丹参+三七+石斛
	有病治病，无病养生，中老年人的健康福音

	美容配方
	党参+黄芪+当归+天胶粉
	气充血足，美盖西施

	补气配方
	党参+黄芪
	君子之配，正气之源

	补血配方
	黄芪+当归
	五份黄芪一份归，补气生血效最威

	体虚多汗
	黄芪+山药
	气足则身强，身强则汗止

	感冒、上呼吸道感染咽喉不适
	西洋参+石斛
	补气养阴，一身轻松

	慢性胃炎调理
	石斛+黄芪+山药
	补气养阴，保“胃”到底

	高血压、高血脂人群
	山楂+丹参+三七
	三山丹，不简单，降血脂（压），赛神仙

	健脾补虚配方
	党参+当归+山药
	健脾保胃，增强体质

	预防冠心病
	丹参+三七
	活血通脉，血管清道夫


八、中山中智品种陈列标准：
要求多点陈列，各门店必须陈列在规定位置三个地方以上：
1、中药货架：（1）、端头或货架第一层陈列。

             （2）、按组合套包方式陈列。

             （3）、几组拉花组合销售加爆炸签。

2、中药玻柜上方：堆头或组合套包陈列，加爆炸签。

3、万艾可区域玻柜陈列：淫羊藿破壁饮片+万艾可空盒两组拉花陈列加爆炸签。

4、收银台：一句话推荐销售。

5、花车区域；堆头或组合陈列加爆炸签。

6、处方柜区域：（丹参+心脑血管用药）拉花2组陈列加爆炸签。

九、12月中山中智破壁饮片销售任务指标（见附表）
十、以上内容解释权归业务部中药组
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