邛崃洪川小区店9总结

1、9月工作落实情况：已打造出养生专区，其中中药销售2052元，实现毛利767元，较8月（1787元）增长了15%，毛利增长了18%。太极天胶9月共销售16盒，共5580元；补肾益寿胶囊销售10瓶，共713.0元；番茄红素1个，共419元；太极钙13瓶，共637元。养生专区总销售：9401元。比8月有了明显的增长。

已引进部分瓶装和袋装中药，比如赶黄草、破壁中药饮片、道缘堂的汤料和中药粉，在9月份的中药销售中，已创造了一些销售额。

9月份已增加了部分热销品种的补货如：斯达舒胶囊、六味地黄胶囊等。

中秋和国庆活动总结：

     中秋活动对我们小门店优惠比例不大，只在保健品上面有买赠活动，并且千林是送门店现有的老包装，由于门店库存的老包装品种单一，数量又少，不能满足顾客需求，推荐起来也比较困难。

     国庆活动效果比中秋活动好，参加活动范围涉及品种多，优惠幅度大，顾客容易接受。我们社区门店绝大多数顾客都比较喜欢这种送券活动，建议以后可以多做点这样的活动。

需要公司解决的问题：

   把公司新引进的中药袋装和瓶装总的给各门店发个清单，包括零售价格，这样便于门店写计划。
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