
大邑围城北路店总结
一、2013年9月主要销售数据

	数据
	2013年

	销售
	39892.06

	毛利
	10992.92

	利润
	27.55%


分析：与上月销量相比上升了3199.77元
1.会员笔数及消费占比

	月份
	总笔数
	会员消费笔数
	客单价
	会员占比
	总销售
	会员消费
	占比

	9月
	634
	310
	62.92
	38.38%
	39892.06
	22632.9
	56.73%

	8月
	532
	210
	68.97
	45.18%
	36692.29
	17091.31
	46.58%


2.重点品种销售情况

	品名
	任务（月）
	实际销售
	差额
	完成任务率

	补肾益寿胶囊
	9瓶
	5瓶
	-4瓶
	55.55%

	复方熊胆薄荷含片
	30盒
	20盒
	-10盒
	66.66%

	太极钙
	7瓶
	10盒
	3盒
	142.85%

	番茄红素软胶囊
	1瓶
	1瓶
	0瓶
	100%

	天胶
	1盒
	3盒
	2盒
	300%



二、销售分析：从总体来看8、9月的销售同期相比较， 9月销售有所上升，客单价有所下降，其原因是9月学校开学，流动人口增加，又做了一场单店活动，对销售上升有一点的帮助。会员占比下降时因为做活动期间不输入会员卡，其实，我们会员并没有流失。单品销售：补肾益寿、复方熊胆含片销售不好，补肾益寿胶囊价位偏高，承受能力较少；我们店买普药人群较少，心脑血管顾客较多，所以熊胆薄荷含片销售较差，其次，店员间的配合还不够默契等原因，造成销售不理想。
三、增加销量的措施

1. 加强病种组方的学习，联合销售，增强销售技。
2. 做好收银台一句话服务，努力做二次销售

3. 把中药饮片准备充足，搭配销售，多做滋补类药和保健药的宣传销售提高销量。
4. 对重点品种组织大家学习，了解商品性能才能更好的销售，努力把公司的重点品种的销售   做好。
5. 每天选取几名会员进行维护。

6. 随时了解店员的心声，尽量让大家在一个愉快的环境内上班，这样才有更好的业绩。


