                                  6月3日片长会议准备资料模版

一、销售数据：                                                          单位：万元
	序号
	门店
	年销售任务
	年毛利

任务
	1-5月计划销售
	1-5月计划毛利销售
	1-5月实际完成销售
	1-5月实际完成利润
	1-5月销售完成进度
	年总任务完成进度

	1
	温江店
	207
	66
	86.25
	28
	73.92
	24.14
	85.7%
	35.7%

	2
	政通店
	79
	27
	32.92
	11
	24.84
	8.36
	75.45%
	31.4%

	3
	和盛店
	71
	24
	29.58
	10
	16.85
	8.36
	56.9%
	23.7%

	4
	同兴店
	67
	22
	27.92
	9
	26.62
	8.12
	95.3%
	39.7%

	5
	郫县店
	60
	18
	25
	8
	25.24
	7.59
	100%
	42%

	
	合计
	484
	157
	201.67
	66
	167.49
	53.86
	83%
	34.6%

	
	片区
	年销售任务
	年毛利

任务
	1-5月计划任务销售
	1-5月计划毛利销售
	1-5月实际完成销售
	1-5月实际完成利润
	1-5月销售完成进度
	年计划完总任务成进度

	
	温江片
	484
	157
	201.67
	66
	167.49
	53.86
	83%
	34.6%


二、公司计划40家盈利门店的情况：
1、各片区计划盈利门店的盈利情况怎样？

2、 人员是否存在问题（能否把片区小店的熟手调往到盈利门店，保障计划盈利门店盈利）？

3、近段时间销售较差片区存在哪些问题(是否在片区和营运部都不能解决的才报）？

4、近段时间销售较差有哪些措施来解决这些问题？（措施要求不要写空话，要落实到实处）

