    观音桥店2013年3月工作总结和4月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况：（单位：万元） 

	月份
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员消费占比

	3月
	4.2万
	4.2万
	833.3
	1185.97
	5833.3
	9947.39
	37
	35.6%

	4月
	4.2万
	
	833.3
	
	5833.3
	
	50
	40%

	增减
	
	
	
	
	
	
	
	


三：3月销售增长的亮点总结：

1集团品种销售充分利用太极品牌效应大力推荐，首选太极产品，因此集团实际完成的较好；

2美美疗程用药遇到合适的顾客给以引荐一天销售60盒。

3中药销售赶黄草销售较好，因此中药任务也完成了。
第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员消费占比

	观音桥店
	4.2万
	
	0.3万
	
	0.9万
	
	60
	50%


二、4月增量措施：

1中药货位调整争取销售更好，
2免费办理会员卡，争取用特价产品吸引新老顾客前来销售，

3店堂氛围打造更舒适的购物环境，

三、需解决的问题：

1.需要梯子2.人员问题

