民丰西路店2013销售增量措施
2012年时我店通过我店全体员工的共同努力，我们实现了扭亏为盈，在接下来的2013年我店要实现利润盒销量双增长，为了实现此目标分别从以下方面着手：
1：中药方面对中药季节种提前备货，夏季减肥塑身中药和清热药品，精致配方，冬天参类和一些冬季的炖品.用pop的形式吸引顾客眼球。对中药饮片进行货品补充。对贵细品种有针对性补货。我店现有中药占比2%，中药方面计划新增精制饮片10-15个品种，贵细方面，在我们现有品种的情况下增加10个品种，希望通过品种增加后中药贵细销售每月增加1000元，增加率达到30%。

2：医疗器械的销售有很大的局限性，为了增加销售，我们要对店上员工进行每个产品的操作培训，特别是新员工必须掌握店上每一个器械的使用方法，写pop进行宣传和对测血压的顾客给他们介绍我们的品种，要定时对品种进行补充，我店现已引进了电子制氧机，13年每月器械的销售希望在12年基础上实现翻番。

3：药妆方面，13年我店希望可以引进药妆的销售，购买药妆产品的顾客都是有消费能力的顾客，如果把这部分顾客吸引到药房销售，不但可以增加销售，还可以带动其他品种的销售。

4：保健品方面，由于我店500内相继开了汤臣倍健和自然之宝的的专卖店，他们的活动力度较我们大，但是我们要利用我们的优势，可以划卡和专业知识较强还有品种种类较多来吸引顾客，明年保健品销售在12年的基础上总销量增加20%。
5：药品方面，我店500米内新开的中联大药房，价格较低，我们要利用我们品种齐全和专业知识加强的优势，留住顾客，13年药品的销售较12年总销量增长达30%。
13年的工作刚刚开始，希望我店在全体员工的共同努力下，完成公司规定的任务。实现销售毛利的双增长。
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