
2013年美美销售措施与男性顾客的开发

1，   继续维护好美美老顾客，最好顾客回访，将美美老顾客分级筛选，消费美美越多的顾客购买美美优惠越大。

2，   分析2012年顾客信息，凡是在2012年顾客信息中购买美美两个疗程以上的顾客，可继续享受2012年美美促销政策。

3， 采取新的促销政策如购买美美1个疗程送天然维生素E两个疗程送胶原蛋白等。

4， 因为美美首先是从健脾益肾起手的。而且，就目前美美销售反馈来看，美美的润肠通便效果与助眠效果是特别好的，那么在男性顾客推荐时候就应抓住肠胃功能与睡眠不好的男性顾客，予以推广。（抓住宣传美美与其他同类产品的优势，美美在健脾益肾润肠通便改善睡眠的同时还有改善皮肤的功能）。

