      二环路西一段店 2012年09月19日----10月07日  活动总结
活动性质：公司活动 ∨   片区活动(  )  其他              
活动时间：  2012.09.19----2012.10.07                  

活动主题：  举国同庆   双节有礼            

主要活动内容：   会员满 50元送50元劵；满100元送100元劵。                                            

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年09月19日-10月07日与2012年8月19日-9月07日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	584笔
	27.02
	15778.12
	5198.59
	32.95%
	25.07%

	上月同期数据
	571笔
	26.42
	   15084.17
	4873.67
	  32.31%
	25.69%

	对比结果（%）
	   2.28%
	    2.27%
	4.6%
	6.67%
	   1.98%
	    -97.59%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。本次活动9月19日—10月07日比较8月31日—9月18日销售
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	584笔
	27.02
	15778.12
	5198.59
	32.95%
	25.07%

	上周同期数据
	558笔
	25.09
	14000.56
	4698.09
	   33.56%
	18.81%

	对比结果（%）
	   4.66%
	   7.69%
	12.7%
	10.65%
	   -98.18%
	33.28%


3、 活动期间新增会员  28  人从9月19日—10月7日
2、 总结
1、 活动期间新增会员28人，对这次活动的宣传力度还不够大，会员消费虽然增加了，但是还未增加多少，还得继续努力。做到挖掘新会员，维护好老会员。
2、  虽然本次活动期间销售有一定的提升，但是还是不是很满意，ABC目录和T类品种还要继续努力卖，抓住顾客的买前心理，在销售特价品种时要做到搭配其他品种销售，在这方面还比较欠缺。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因：1、我觉得我们门店不是很适合买赠劵活动，因为这边的顾客单笔消费并不高，买赠劵价位定的相对于有点高，所以对于她们来说买赠活动相对于要好一点，因为他们觉得拿劵来都是用不着的。
2、 很多顾客都只是为了来买特价品种，特价品种又不参加买赠劵活动，而且顾客搭配特价品种买的只是一些金额较小的品种，还有就是我们的销售方面做的也不是很好，所以导致这次活动的销售没有提升多大。

下次活动中争取完成目标，努力销售。

