下游客户信用限额方式及应收账款周转率

下游客户信用限额的制定：

经过实地考察、沟通了解，根据回款周期，预估对方在一个回款周期内采购货品的金额为我司给予下游客户的试用信用限额。

若下游客户在一个回款期限内，需求金额达到信用限额，超过信用限额部分我司停止供货，直至下游客户将其所欠货款结清在信用额度以内，我司再根据信用限额予以配送所需货品。
执行合作后，可根据前三个回款周期的实际情况作相应的信用限额调整，调整原则为：上三个回款周期平均要货计划金额达到信用限额的80%，保持原信用限额不变，上三个回款周期平均要货计划金额未达到上一期信用限额的80%时，降低20%的信用限额；上三个回款周期平均要货计划总金额超过上期信用限额时，增加20%的信用限额。以此既能鼓励客户为获得更大信用限额提高我司销量，又能合理控制信用限额及资金风险。
应收账款周转率：

根据下游客户企业规模、财务流程情况、我司的财务制度及公司制度等，签订合作协议并拟定回款周期。
外销部原则上均是按照现款现货或者先款后货的原则进行商务洽谈，极少客户附协议的情况下给予7天以内的转账周期。
 与下游客户合作期间信用限额与回款周期同时考核，若在一个回款周期内需求超过信用限额，超过信用限额部分需现款或者先款，我司才予以发货；若到达一个回款周期，下游客户还未结清之前所欠货款，我司停止发货，逾期收取相应滞纳金（每天收取所欠货款金额的2%），逾期超过15天追求其法律责任。                                       
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