                  调   研  报  告
   这次片区会议黄片采取现场培训，学习调研的形式。很生动具体。让我们对各门店的情况一目了然！

目前藏卫路店周边的竞争还是很激烈的！对面就是2家规模档次比我们还要好的药店！旁边的社区医疗站的规模还是很大！ 

1位置，对面以及旁边的社区医疗站位置都很好，门口都便于顾客停放车子，在对于顾客具有很大的便利性！藏卫路店在一个高台上面，车子基本不能直接停放在他们门口。对于很多骑电瓶车的顾客来说还要担心车子的安全问题。不方便，不安全我是顾客都会首先到其他几家店去！
2.人家门口宽敞，方便晚上又能够聚集很多跳舞的人，无形中等于增加了人家的人流量。

3.价格和货源问题。很多产品，包括同类品种价格，会员折扣，广告品种，保健品等，价格都明显偏低，特别是促销送顾客需要的生活用品对于老年人，上班族还是具有很大的吸引力！
4同时，我们的价格，品种促销力度，活动品种偏少，对于老年人，上班族还是没有很大的吸引力。
5，对面药店和社区医疗站都还有医生坐诊，顾客对于医生的话和处方信任度高！目前我们的门店都没有医生坐诊。无形中等于减少了人流量。

6，对面2家店还安了电子显示屏！有什么活动，促销信息。很远就可以看见，一目了然。比我们的pop显眼，生动形象，更有吸引力！
这些实际问题和困难在我们的门店还是或多或少是存在的！大家互相对照，互相帮助，共同出谋划策，共同提高！这个方法很有实际意义！
建议：
1. 结合周边顾客需求，尽量满足顾客需求。丰富品种，突出太极产品质量优势！

2. 丰富品种结构做适应周边顾客的价格促销策略！

3. 后面的货柜，中药柜还是可以增加些常用中药品种，丰富顾客需求！

4. 门口建议放2个摇摇车，吸引带娃娃的顾客到店消费，提升人气！

5. 收银台移到门口，或者之间我们开会的位置。方便招呼接待顾客！                                    

   以上是个人的一些情况分析，和建议。请参考和交流。大家共同提高把我们生意弄的更好！
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