如何做好团购
今天，董经理在百忙之中给我们分享了她进入太极集团以及后来在外销部发展团购的一些经历与经验，让我明白了每个人要想成功的完成某件事情必须都要坚持、要相信自己。
夏季，是一年当中团购的旺季，但是从昨年的情况来看我们店的团购很不理想，一方面是当时我们的货品没有准备充足，造成了几笔大单的流失；另一方面是我们自己的工作没有做到位，当我们找到一些公司或者物业的时候他们已经在其他的药房购买了他们所需要的。所以，针对这两方面，我希望在今年能有所改善：一、提前准备好夏季的畅销药品，如：藿香正气液、玄麦甘桔颗粒、夏桑菊颗粒、板兰根颗粒、藿香正气颗粒、风油精以及一些家庭常备药品等。二、现在开始与附近的物业、公司、工地联系。
    首先，要先找到团购客户在哪里，我们开展团购客户一定要有针对性，针对我们门店的地理位置，我觉得我们的客户应该从下边几个方面去发展：  1、附近的大的物业公司，了解他们每年夏季是否会向业主发一些清凉冲剂等； 2.周围的一些大型点的饭店、酒店，看他们是否会向他们的客户或者员工发放；  3.周围正在建筑的工地，针对他们的工作环境向他们推荐一些夏季的清热以及解暑的药品。根据不同的客户他们需求的不同而想他们推荐不同的药品，不仅能提升我们的销量打响太极大药房的名气，也能让满足顾客真正的需求，以达到双赢的效果。
找到了我们想要的客户群，接下来就应该想好我们应该怎样用我们的产品的优势去打动他们，让他们购买我们的产品。这也是我现在面临的最大的问题，不知道该如何去和他们沟通。听了董经理一些团购经历的分享，我自己也思考了一下，我 认为要成功的开展一个团购客户，一定要用心和坚持。用心就是在拜访客户之前就要了解他们真正需要的是什么，在我们这购买比在其他药房购买的优势等等，还要了解我们自己的产品，我们的品牌与其他药房的差别。坚持就是在顾客在一开始的时候拒绝我们的时候不要灰心，一定要坚持，以我们的诚心、诚信、产品的优势去打动他们。
目前我能想到的做好团购工作的就是这几个方面，肯定还有很多不足的、我没有想到的地方，希望在接下来的学习中继续与老师和同学们探讨，学到真正有用的东西，能够在以后门店的团购中获得一定的成绩。
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