
   崇州九龙       店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：    2012.3.19---2012.3.25                  

活动主题：    3月促销活动                   

主要活动内容：   满68元省6元  满128元省12元  满238元省23元   多买多省
数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	154
	39.03
	6011.06
	2207.3 
	36.72%
	0.09%

	上月同期数据
	146
	25.58
	3736.09
	944.13
	25.27%
	53.49%

	对比结果（%）
	5.48%
	 
52.58%
	60.89%
	133.79%
	45.31%
	--


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	154
	39.03
	6011.06 
	2207.3
	36.72%
	0.09%

	上月同期数据
	143
	38.58
	5517.29
	1919.0
	34.78% 
	47.21%

	对比结果（%）
	7.69%
	    1.16%
	8.95%
	15.02%
	 5.57%
	   --


活动期间新增会员     13   人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

活动的亮点 
   我店比较适合满多少直接省钱的活动方式，在这次活动的时候正好

遇到社区活动的开展，1+1》2的方式让会员比较接受。
将非会员转为有效会员的成功经验

   在第一次进店消费的顾客中，第2天必然再到店消费的顾客成为我店

的忠实会员，办理会员卡选择人群来办理，有质量的来办理，才会让非会

员成为我店会员的同时，也成为我店的忠实会员。

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

   活动期间总销售差50多元达到10%，但总的来说我店人员在活动期间尽心尽力，对于这次

活动和上次比较，进步很大，增长明显，在抓销量的同时也抓毛利，也不能片面的从总销售上

未达标就否定这次活动所做的努力，所以在下一次的活动中会继续努力，改进方法，取长补短

来提升我店。


