     营兴街     店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他    公司活动          
活动时间： 2012年3月19日——2012年3月25日                      

活动主题： 三月养身季，情系太极                     

主要活动内容： 1. 活动期间免费成为会员

2. 活动期间所有顾客消费满68元省6元；满128元省12元；满238元省23元（贵细、特例品不参加买省活动）
 3. 会员特价50个品种（与买省择其一）
数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	116
	45.4
	5270.29
	1677.07
	31.8%
	15.9%

	上月同期数据
	125
	40 
	5001.03 
	1683.18
	33.6% 
	53%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：3月19日开始活动，活动时间3月19日-3月25日为7天，那就应从3月12日到3月18日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	116
	45.4
	5270.29
	1677.07 
	31.8% 
	15.9%

	上周同期数据
	116
	37.49
	4348.84
	1377.6 
	31.6%
	24.9%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


活动期间新增会员   12       人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量（此次未送劵）
	赠品名称
	3元代金劵
	5元代金劵
	8元代金劵
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

活动的亮点

此次活动实行买满即省，符合顾客消费的心理，收银员的一句话服务能够增强顾客的购买欲。

还能吸引顾客办理会员卡，增加会员消费次数。

活动期间的会员消费相较上星期比有所下滑，分析原因有：宣传范围不广，乃至进店买药的顾客不了解活动信息。活动宣传资料介绍介于片面，外出分发资料的店员不能一一的向来往人群介绍其活动内容。

下次的活动中在分发资料时，进行选择性的给来往人群讲解活动细则，充分的准备宣传辅助资料。以及补齐门店会员特价商品。

