温江和盛2012增效节源措施

增效措施：
1、会员管理。针对会员消费，赠送一些小礼品，及稳定了老会员又发展了新会员。大力宣传会员制度，现在的活动都是会员专享。

2、提高客单价。加强员工的医学知识和联合用药及销售技巧的培训，来更好地为顾客提供专业的服务
3、保证团促品种和高毛利品种的齐全和不断货，丰富齐全的货品加上优质专业药学服务再加上联合用药的提示等于客单价高的销售。

4、提升顾客的保健意识，在相应货柜显眼的位置张贴保健品联合使用的作用功效，随时随地的提醒营业员为顾客介绍和增加顾客的保健意识，加大顾客的购买欲望。
5、增加一些医疗器械。加强全员的器械培训，在周边药房中体现出优势。
6、针对会员集中的小区进行宣传活动，可以免费测血压、办会员卡、养身知识的宣传，这样可以扩大药店在顾客心中的影响力
7、收银台管理。坚持一句话服务，唱收唱付，提醒顾客出示会员卡，陈列一些高冲动的品种。
节约费用措施
1、 广告促销费用。有些广告促销用品要反复利用，或者亲手制作。例如一些促销海报，可以采用亲手绘制的方法节约费用

2、 小处做起。节约办公费和电费
3、 可以把店铺后门隔出来，租给他人，节约一部分房租
